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	Агентство по привлечению инвестиций 

города Набережные Челны

Почтовый адрес: 423808, Республика Татарстан, г.Набережные Челны, а/я 50

Адрес офиса: г.Набережные Челны, 

ул. Академика Рубаненко, д.12, 

3,5 этаж, офис 352
Тел.: (8552) 53-43-18, факс.(8552) 53-43-20
e-mail: pr@chelny-invest.ru

сайт: www.chelny-invest.ru



Уважаемый руководитель!
«Агентство по привлечению инвестиций города Набережные Челны» приглашает Вас принять участие в эксклюзивном бизнес-тренинге Радмило Лукича с актуальной темой «Продажи для ТОПов», который проводится при поддержке Камского Центра Кластерного Развития и Исполнительного Комитета г. Набережные Челны в рамках городского проекта «Набережные Челны – центр бизнес образования России». 

Ведущий – Радмило Лукич является бизнес-тренером №1 по продажам в России, автор и разработчик методики продаж крупным клиентам, организации процесса продаж, методики психологической подготовки продавцов. Основатель и владелец компании «Salecraft», основатель ежегодной премии «Коммерческий директор года» в России. Автор 11 бизнес-книг, которые стали бестселлерами. 
Бизнес-тренинг «Продажи для ТОПов» для:
· собственников компании; 
· генеральных директоров; 
· коммерческих директоров; 
· финансовых директоров; 
· руководителей отделов продаж; 
· Кey Account менеджеров. 
Ожидаемые результаты:

· Проведете мини-аудит своего бизнеса.

· Определите роль продаж в бизнесе и свою роль в продажах.

· Найдете узкие места своей компании и определите, что на самом деле мешает росту ваших продаж.

· Получите набор инструментов, которые вам нужно внедрить для роста продаж и получите возможность отработать каждый из них с сопутствующими комментариями бизнес-тренера.

· Вы проработаете не только операционные задачи, но и составите план тактических и стратегических задач для увеличения продаж.

· Сможете открыть для себя связь между эмоциональным интеллектом и факторами, оказывающими положительное воздействие на Ваш бизнес.

· Вы получите индивидуальный план развития (разработанный совместно с Радмило Лукичем).
Формат тренинга
Постоянный диалог и проработка конкретных реальных ситуаций требующих решения. Примеры из практик лучших Российских и зарубежных компаний. 

Программа предполагает полное погружение в методики, способствующие повышению продаж и эффективному построению бизнеса, что делает данное мероприятие актуальным и очень востребованным. Мы гарантируем, что знания и мотивация, которые участники получат, приведут к результатам: росту продаж, повышению эффективности сотрудников и бизнеса.
Дата и место проведения: 08 октября 2014г. с 10.00-18.00, Бизнес-отель «Татарстан».
С уважением,

Председатель 

наблюдательного совета                                                                      Майоров С.В.
Телефоны для справок и регистрации:

тел.: +7 (8552) 53-43-18, факс: +7 (8552) 53-43-20

моб. тел.: +7 960-073-40-92, e-mail: pr@chelny-invest.ru
Исп.: Усманова А.А. 
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